
Школа индивидуального 
предпринимателя 
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Информация о проекте

Школа молодого предпринимателя создается для обучения сфере страховых 
продуктов и их оформлению через интернет. Курс будет содержать азы 
предпринимательской деятельности и информацию по сопровождению и 
развитию страхового бизнеса, с практическими примерами работы в отрасли 
и возможностью онлайн-консультаций по сложным вопросам, на старте 
бизнеса. Предполагается предоставления необходимых технологических 
платформ для старта и развития.

Целевая аудитория:
Студенты обучающиеся по 
направлению банковское дело, 
туризм и другим, смежным 
направлениям.

«Боль» ЦА
Отсутствие «реальных» знаний и 
опыта работы в сфере страхования. 
Отсутствие средств для открытия и 
развития бизнеса.
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Сажина 
Анжелика 

Валериевна

Команда

Создатель идеи, 
составитель и 
разработчик 
программы

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА

Сажин
Владимир 

Анатольевич

Технический специалист , 
разработчик онлайн 

версии, создатель 
практикума 
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Наше уникальное торговое предложение это:

УТП и конкуренты

Учебный курс по обучению работе в сфере страхования с практическими кейс-заданиями на
специализированных технологических платформах.

Курсы по страхованию.

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА

Наши основные конкуренты это:

Студенты и люди желающие работать и зарабатывать в сфере страховых услуг.

Наши потенциальные покупатели это:
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автомобилей в РФ на 2023 г.  

оформлено полисов ОСАГО 
в 2023 г.  

56 398
кол-во полисов на 1 субъект 
страхового дела за 7 мес. 2023 года 

56
страховых брокеров на 2
квартал 2023г

211
субъектов страхового дела в 
РФ на 2023 год200 000 

000 000
рублей 

сборы по 
ОСАГО за 
2023 год

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА

Оценка рынка

оформлено электронных 
полисов ОСАГО в 2023 г.  

60 450 000

19 500 000

11 900 000
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Наши 
результаты

1 2 3 4

8 7 6 5

9 10 11

9 10 11

Название, суть СодержаниеИдея Прототип

ТестированиеКорректировка прототипа, 
создание продукта 

Анализ итогов 
реализации

Расширение рынка сбыта, 
усовершенствование продукта 

Реализация
продукта 

Расширение объема 
продукта

Увеличение рынка 
сбыта

1 неделя 1 неделя 1 неделя

1 неделя

2-3 недели 2 недели 2 недели

1 неделя 2 недели 2 недели

1 
не

де
ля

План внедрения/проведения  MVP
Ключевые показатели эффективности

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА
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20 000
Средний чек проданных 

товаров

1000
Количество 

привлеченных 
пользователей

2 000
Себестоимость 

проданных товаров

195 000
Маркетинговый 

бюджет

43
Количество покупателей 

(первых покупок)

584 400 рублей
Маржинальная прибыль 

Ключевые цифры проекта/продукта (экономика)

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА
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Цель

1 2 3 4

8 7 6 5

9 10 11

9 10 11

Календарно-тематическое 
планирование

Разработка методических материалов, 
поурочного планирования

Содержание проекта, 
определение целей 

Разработка контрольно-
оценочных средств

Разработка
кейс-заданий 

Оформление, 
визуализация курса

Анализ результатов 
апробации, корректировка

Маркетинговая реклама

Апробация 
курса

Старт проекта Оценка результатов

1 неделя 1 неделя 1 неделя

1 неделя

2-3 недели 2 недели 2 недели

1 неделя 5 недель 2 недели

1 
не

де
ля

Дорожная карта
Планы, цели команды

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА
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Достижения команды*

Реализация проекта  
• Создание и наполнение курса
• Поиск площадок для реализации проекта
• Анализ результатов деятельности

Создание проекта
• Идея проекта
• Содержание проекта
• Разработка этапов реализации проекта

……….. Успех не за горами ))
• Апробация и корректировка
• Запуск проекта 

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА

*Слайд по желанию



Спасибо 
за внимание!

Сажина Анжелика Валериевна
Руководитель проекта «Школа ИП»

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА

Тел.: +7 (924) 347 36 79, 
Моб. тел.: +7 (922) 116 08 28
E-mail: Gelya-andg@mail.ru


