
Консалтинговая платформа
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Информация о проекте

Моя идея заключается в создании онлайн-платформы для консультирования 
бизнеса. На этой платформе бизнесы смогут находить опытных и 
квалифицированных консультантов, а консультанты, в свою очередь, смогут найти 
интересные проекты и клиентов для своих услуг.

Целевая аудитория:
1. Бизнес-заказчик
2. Консультант-исполнитель

«Боль» ЦА:
1. Высокая стоимость услуг 

консалтинга
2. Ограниченность дохода 

консультанта
3. Низкая прозрачность
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Наше уникальное торговое предложение это:

УТП и конкуренты

Уникальная платформа
Аналогов на данный момент 
в России и мире – нет.

Консалтинговые фирмы
1. На платформе шире выбор консультантов и команд
2. Платформа сокращает сроки и издержки

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА

Наши основные конкуренты это:

Бизнес
Который ищет опытных и 
квалифицированных консультантов

Наши потенциальные покупатели это:
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Более 200
Консалтинговых компаний 

в РФ

Более 16,000
Консультантов в РФ

8%
Рост выручки относительно 
прошлого года

126,8 млрд
Выручка консалтинговых 
компаний за 2022 год

Big3, Big4
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Оценка рынка

Покинули рынок РФ
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Подтверждение 
гипотез

1 2 3 4

8 7 6 5

9 10 11

9 10 11

Определение 
ключевых функций

Поиск специалистовИсследование Проектирование

РазработкаТестирование Запуск MVP

Реклама

Подготовка маркетинговой 
стратегии

Привлечение 
первых 

пользователей

Анализ и расширение 
функциональности

1 неделя 2-3 недели 1 месяц

2 м
есяца

1 месяц 1 месяц 2 месяца

2 недели Несколько месяцев

1 
не

де
ля

План проведения  MVP
Ключевые показатели эффективности
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6 млн руб.
Необходимо на срок 

проведения MVP

1,5 млн руб.
Необходимо на создание 

ПО MVP

8 млн руб.
Планируемый доход 

в первый год

50 тыс руб.
Средний чек

160
Ожидаемое число 

консультантов за первый год

1%
Потенциальный процент 

конверсии

Ключевые цифры проекта 
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Создание 
прибыльного 

бизнеса

1 2 3 4

8 7 6 5

9 10 11

9 10 11

Расширение
команды

Поиск ресурсов 
инвестиций/грантов

Доработка 
концепции и бизнес 

плана

Начало разработки 
MVP

Запуск MVPПодтверждение 
гипотез

Масштабирование

Выход на 
самоокупаемость

Внедрение 
монетизации

Переход от 
стартапа к бизнесу

Выход на иностранные 
рынки

Дорожная карта
Планы, цели команды
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Спасибо 
за внимание!

Израйлев Никита Иванович

КОРПОРАТИВНАЯ АКАДЕМИЯ РОСАТОМА

E-mail: ghkjsyua7@mail.ru


